
C O R S I  D I  F O R M A Z I O N E  

Vendita Strategica: Tattiche
Vincenti per la Vendita dei
Servizi - 2022
Corso di Lingua Inglese
(livello Intermedio)  - 2018
Workshop per Curatore e
organizzatore di mostre e
eventi artistici - 2017
Scuola ANCI Lombardia per
amministratori - 2016
Scuola di Teatro Quelli di
Grock - Corso di Dizione -
2016

Via dei boschi,33 
Nerviano (MI)

 347 0873884

@AriannaCodari

arianna.codari@gmail.com

C O N T A T T I

S K I L L S  S U M M A R Y

S A L E S  A C C O U N T  M A N A G E R
ARIANNA CODARI

F O R M A Z I O N E  

Università degli Studi di Milano
Facoltà di Studi Umanistici  - Corso di laurea Scienze
dei Beni Culturali
Da settembre 2011 (anno di immatricolazione)

Liceo Classico Clemente Rebora - Indirizzo Scienze 
Sociali
Diploma conseguito nel 2011 con la valutazione di 78/100

W O R K  E X P E R I E N C E

Coordinamento e gestione strategica dei clienti, relativa
cura del loro grado di soddisfazione
Responsabilità delle trattative commerciali e fornitori in
merito alla fornitura dei servizi aziendali quali: promoter,
hostess, project guerrilla marketing/Street marketing
Con clienti già consolidati: aumento dei servizi offerti
Ampliamento del portafoglio clienti
Ideazione e stesura presentazioni aziendali.

Sales Account Manager
One 4 You srl Eventi e Promozioni - Da Gennaio  2018 - in corso

Impiegata amministrativa e contabile
 GTI SRLS - Dal 17/02/2015 al 31/12/2017
Tosto srl - Dal 22/10/13 al 17/02/2015

Consigliere Comunale
Comune di Nerviano - Lista Civivìca Gente per Nerviano 
Dal giugno 2016 a dicembre 2018
Da ottobre 2021 - in corso

Responsabile istruttori e gestione attività campus
estivo per ragazzi
A.S.D. Giocallosport associazione affiliata CONI-  estate 2012
ed estate 2013

Pacchetto Office
Problem risolving
Public speaking
Ottime capacità organizzative e
resistenza allo stress
 Ottime capacità di scrittura e
proprietà di linguaggio

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali presenti
nel curriculum vitae ai sensi del Decreto Legislativo
30 giugno 2003, n. 196 e del GDPR (Regolamento UE
2016/679).

Sviluppo commerciale attraverso attività inbound e
outbound (new business)
Identificare potenziali clienti attraverso la mappatura del
mercato locale
Studiare il bisogno del singolo cliente
Gestire le trattative legate alla contrattazione
commerciale fino all'acquisizione del partner

Senior Inside Sales
 Uala Srl - Da maggio 2021 - in corso 


